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Escritorio Modelo de Arquitetura e Urbanismo - UCS

- GESTAO ESTUDANTIL

> COLETIVIDADE

- VOLUNTARIADO

- VIVENCIA SOCIAL

- TROCA DE EXPERIENCIAS
- TRANSFORMACAO

Foto: acervo taliesEM.



O TALIESEM

Escritorio Modelo de Arquitetura e Urbanismo - UCS

- REGULARIZA(;AO FUNDIARIA
Parceria com Prefeitura de Caxias do Sul - 2006

e Estudos iniciais para projeto piloto de regularizacao fundiaria

em Caxias do Sul;

e Bairros Vila Leon e Mariland como objetos de estudo;

e Objetivo de indicar parametros para dimensionamento de
lote minimo, em areas de interesse social, a partir do processo

de ocupacao do solo.

L

RUA CARLOS BOSI

LEGENDA!

CONFLITOS RELEVANTES
B coveLos GRAvES

PROJETO REGULARIZACAO FUNDIARIA

FICHA DE LEVANTAMENTO DA LOCALIDADE
PROJETO DE REGULARIZACAC FUNDIARIA
FREFEIURA MUNICIPAL DE CAXIAS DO SUL / SECRETARIA MUNCIAL DE HABITAGAQ
UNIVERSIDADE DE CANAS DO SUL (UCS) - ETT - Lokt
ARQUITETURA E UREANEMO | DIREITO | SOCIOLOGA

BUCS

talies”™

B LochuzaGHo FAVORAVEL

NUCLEO MARILAND — ACESSIBILIDADE

[l MASSA EDIFICADA
ACESSO DE NIVEL FACIL

I ACESSO DE NIVEL MEDIO

I ACESSO DE NIVEL DIFICIL

BUCS

tallesem
PR Bt talies:

& S™MH

Fonte imagens: acervo taliesEM.




Escritorio Modelo de Arquitetura e Urbanismo - UCS

PROJETO BASE

e Objetivo de desenvolver
residéncia de baixo custo;

um projeto de uma

e Considera o uso racional de agua e energia, como a
captacao de aguas pluviais, tratamento de esgoto e

captacao de energia.

o 4 y

Fonte imagens: acervo taliesEM.

PRACA DA ESPERANCA
Beltrao de Queiroz

Inicio essa demanda através de um programa de Pos-
doutorado em Administracao da UCS;

O objetivo era aplicar acdes socioeducativas, de cunho
interdisciplinar, no bairro Euzébio Beltrao de Queirdz;

Apds finalizar o programa, o taliesEM seguiu as
atividades de maneira autbnoma, finalizando com a
requalificacdao conjunta com a comunidade, de um
espaco publico degradado.

50 0t

o

Fonte imagens: acervo taliesEM.



NENHUMA
CASA




54%
J construi
ou reformou

46%
MNunca
construiu

ou reformou

- -

Reiormuu :

lesrdenclal i

Construiu i
imavel
residencial |

Construiu
imdvel
comercial

Rnf_nlmou
imdvel
comercial

=1 B
-

Iz
J1

PERCENTUAL DOS5 QUE UTILIZARAM SERVICOS
DE ARQUITETO E/OU ENGEMHEIRD ENTRE
05 QUE CONSTRUIRAM OU REFORMARAM

cerca de 85% das edificacdes

brasileiras sao construidasS€Mm o

acompanhamento de um responsavel
técnico.

A é a que mais utiliza os

servicos de um profissional arquiteto e
urbanista ou engenheiro civil.

Cerca de 25% da populacgao.

Fonte: Datafolha, 2015.



“Hoje 12,32 milhoes de brasileiros vivem em favelas

destes, 3,4 milhoes tém a intencio de reformar sua casa

nos proximos 12 meses.”

Fonte: Data popular, 2015.

“Mais de 5,7 milhoes de brasileiros ndo tém acesso a
banheiro, diz IBGE.”

Fonte: Correio do Povo, 2020.



Toda pessoa tem direito a moradia adequada, que
SEGURANCA DA POSSE

deve ser entendida de forma ampla, ndao se

limitando & prépria casa. A moradia adequada ndo é HABITABILIDADE

apenas um teto e quatro paredes. DISPONIBILIDADE DE SERVICOS,

Tanto no meio urbano quanto no meio rural, o direito .
INFRAESTRUTURA E EQUIPAMENTOS PUBLICOS

a moradia inclui sete elementos:
LOCALIZACAO ADEQUADA
ADEQUACAO CULTURAL
NAO DISCRIMINACAO E PRIORIZACAO DE GRUPOS
VULNERAVEIS

CUSTO ACESSIVEL

Fonte: Cartilha “Como fazer valer o direito das mulheres & moradia?”. LabCidade/FAU-USP.



BAIRRO MONTE CARMELO, 2019.

]

Fonte das imagens: Eloisa Maria Adami Giazzon (GRID — UFRGS) / Parceria nos levantamentos — taliesEM.



PORQUE O BANHEIRO?

e O banheiro pode ser um espaco pequeno, porem complexo e
central nas dinamicas cotidianas de cada familia.

e A qualificacao e adequacao do espaco fisico pode ter um impacto
enorme na melhoria da qualidade de vida dos moradores.

« E importante atentar para as especificidades, cultura e modos
de viver de cada lugar ao projetar um banheiro.

e Pensar na garantia do acesso a agua de qualidade e no destino

correto do esgoto.

- SAUDE E BEM ESTAR

- PRIVACIDADE

- DIGNIDADE

- DIREITO A AGUA

Fonte das imagens: Projeto “Construindo Dignidade”. EMAU EMTROSA — UDESC / Laguna-SC.



METODOLOGIAS

~JOGO DA MAQUETE _LAYOUT COM IMAS _ LAYOUT COM KIT MOBILIARIO
MOM - UFMG MOM - UFMG

MOM - UFMG

caixa + base + moveis
+ paredes + trena

Disponivel em: Disponivel em: K \
http://www.mom.arg.ufmg.br/mom/biblioteca_novo_2/arquivos/

http://www.mom.arg.ufmg.br/mom/30_maleta_jogo/index.ntml

H#menu
Acesso em 10 dez. 2020.

Diss_Carina_FINAL.pdf

Disponivel em: http://www.mom.arg.ufmg.br/mom/index.htm]
Acesso em 10 dez. 2020.

Acesso em 10 dez. 2020.



ARVORES DE PROPOSTA - TALIESem ARVORES DE PROPOSTA - TALIESem ESCALAS - TALIESem

ATIVIDADE DESENVOLVIDA NO ESCOLA APARECIDA ESCOLA MACHADO DE ASSIS
BAIRRO EUZEBIO BELTRAO DE QUEIROZ MUNICIPIO DE ANTONIO PRADO LOTEAMENTO REOLON

Fonte: Acervo taliesEM. Fonte: Acervo taliesEM. Fonte: Acervo taliesEM.



DINAMICA DE SENSIBILIZACAO

QUESTAO 01

-> O que significa ou pressupde o trabalho do arquiteto diante

da cidade? (ou diante da desigualdade que existe e se materializa nas cidades?)

QUESTAO 02

- Por que ainda tem pessoas do nosso lado sem acesso a um
banheiro, sendo que as cidades tem tanta tecnologia e geram

muita riqueza?



CAU BR/ DATAFOLHA. Pesquisa, 2015. Disponivel em: https://www.caubr.gov.br/pesquisa2015/objetivos-e-metodologia/. Acesso em 10 dez. 2020.

CORREIO DO POVO. 2020. Disponivel em: https://www.correiodopovo.com.br/not%C3%ADcias/geral/mais-de-5-7-milh%C3%B5es-de-brasileiros-
N%C3%A30-t%C3%AAM-acesso-a-banheiro-diz-ibge-1.526449. Acesso em 16 dez. 2020.

EMTROSA. Escritério Modelo Troca de Saberes. Projeto “Construindo Dignidade”. Universidade do Estado de Santa Catarina — UDESC.
Laguna, SC.

LABCIDADE/FAUUSP. Como fazer valer o direito das mulheres a moradia?. Disponivel em: http://www.direitoamoradia.org/mulheres.

Acesso em 02 mar. 2020.

MOM. Morar de Outras Maneiras. Universidade Federal de Minas Gerais. Disponivel em: http://www.mom.arg.ufmg.br/mom/index.html.
Acesso em 10 dez. 2020.
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Livingston elaborou um método com ampla
pa rticipagéo dos usuarios, claro e que

torna a arquitetura mais acessivel,

dividindo o processo de projeto em etapas e
otimizando o tempo de trabalho.



Rodolfo Livingston é arquiteto, argentino, formado pela Universidad de
Buenos Aires. Nascido em 1931, tem atualmente 11 livros publicados, dentre
eles Cirurgia de Casas e Casas de Bairro. E conhecido por sua atuacio
politica e social, com arquitetura de carater assistencialista.

Foi criador da especialidade Arquitetos de Familia, desenvolvido para
situacoes de reformas e projetos de ambientes de moradia e trabalho.

Seu método pressupoe uma pratica de arquitetura alternativa no atendimento de
demandas populares, motivo pelo qual foi eleito para aplicacdao nesta demanda.

“[...] A pratica arquitetonica usual se mostra ineficiente para atender essas demandas
principalmente em virtude do afastamento social existente entre clientes populares e
arquitetos. “

Fonte: NOGUEIRA, 2010.



o PaASSO a PasSO de como
funciona o trabalho do arquiteto.

é o caminho que o trabalho ira
seguir.



escuta: o arquiteto deve saber ouvir.

participacao ativa: o cliente deve
compreender o caminho que ira seguir.



primeira etapa segunda etapa

o o B+ =l

pré entrevista lugar e cliente apresentacao devolucao e escuta e
O pacto de variantes ajuste final entrega do
manual
(COLETA DE DADOS) (PROJETO FORMAL)

Fonte: NOGUEIRA, 2010.
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pré entrevista
O pacto

PRIMEIRO CONTATO - PRE-ENTREVISTA

- Objetividade e clareza; primeiro contato
com o cliente

ENTREVISTA

- Conduzir perguntas de maneira a resultar em
uma conversa fluida, um relato, nao um
interrogatério;

- Processo escutativo;

- Sugestdes podem ser feitas por parte do
arguiteto, porém sempre apods a escuta.

IMPORTANTE: MOMENTO ESSENCIAL DE COMPREENSAO

POR PARTE DO CLIENTE E ETAPA DE ESCLARECIMENTO
DE DUVIDAS.
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FIGURA 34 — Instrumentos para Avaliar Opgoes, clientes Adriana e Beto.
Fonte: arquivo pessoal da autora, 2009.

Fonte: NOGUEIRA, 2010.



PRIMERA ETAPA

pré entrevista
O pacto

EXPLI

ASPECTOS BASICOS
DA DEMANDA

ROTEIRO DE
TRABALHO

HOJA DE RUTA

- Se as pessoas ja moram (ou
usam) o local;

Primer contacto con el

4 Enelestudiol giente y con el tema 5100
udio de S ~

2 Ecucha del _ CUIENTE $30 - quantas e guem sao as
3 En el estudio| Presentacion de VARIANTES $ 600 pessoas q Ue mora m (ou
a El tl c'm', piensa y evalua las variantes

entregadas, en su case .

g usam) o local;
y vue!

- o0 tipo de servico de que
precisam e quais sao o0s

CONSISTE EN

* Planos escala 1:100, Incluyendo espacios exteriores (jardines, quinchos,

principais problemas (duvidas
espaciais, construtivas, sobre
materiais de construcao etc.);
- guando pretendem
executar a obra;

Saber
ouvir

perguntar e saber

PROJETO DO
CLIENTE

FIGURA 8 - PC da familia
Fonte: arquivo pessoal da autora, 2008

“SUFRINOMETRO E
FELIZOMETRO”

- conversa informal sobre o
espaco atual do cliente,
indicando com uma escala
O que menos € mais
gosta no espacgo que vive;
- 0 arquiteto deve anotar
as respostas de todos os
moradores da casa;

Historias e habitos
familiares entram aqui.

Fonte: NOGUEIRA, 2010.



pré entrevista

O pacto
CASA FINAL APARATO PARA
JOGO DA ACUSACAO DESENHADA JULGAR VARIANTES

os membros da familia
devem apontar,
individualmente, os defeitos
mais graves do espaco,
independente se tém ou nao
solucao.

os clientes desenham a
casa ideal, sem se
restringir pela casa real,
viabilidade construtiva e
custos. E importante que o
arquiteto saiba traduzir
em palavras o0s anseios
desenhados de forma
direta e clara.

a sintese da entrevista é
0 quadro “aparato para
julgar variantes”
acompanhara o)
processo até o final.

"APARATO" PARA JUZGAR VARIAN TES

‘—:Guﬂlermo-fotdgrafo

‘ _Mariana-Lic. en comunicacion

_Manuel (5)
_Lucia (13 ) flotante
Futuro en camino

PROBLEMAS

7 e Patio indomable , muy
caluroso, medio patagénico

2 e Habitacién padres
calurosa y falta placard

3 e Bafio chico y feo, bafiera
chica.

4 e Es muy incémodo !legar
del estacionamiento con
las bolsas del
supermercado

&5 e Estudio demasiado
aislado

7

| DESEOS DE MINIMA:

® Mejor uso del patio
® Tener un espacio
cubierto y una galeria

' ® Falta espacio en d°
padres

}10

77

DESEOS

@ Cocina-comedor iluminada
¢/ luz natural( ella es muy
cocinera

e Living , podria estar
integrado

e Jardin y patio ; una
quintita

e Lavadero aparte, puede
estar en cualquier lado

@ Ideal bafio en suite, no
completo ( padres )

e 2° bafio ¢/ bafladera
grande

e D° de Manuel

e D° Lucia

e D° futuro hijo
incorporado a alguno de los
otros

® Estudio Mariana cerca de
la casa ( alli alumnos de

semidtica)

® Una galeria

Fonte: NOGUEIRA, 2010.



2

lugar e
cliente

SITIO —— estudo do local feito pelo arquiteto
(da casa e dos arredores)

- desenha a disposicao dos moveis atuais; Dentro da casa
- tira medidas; feito nessa ordem
- Fotografa;

- caminha pela casa.

O ARQUITETO ———

- véoterreno;
- oObserva arvores, ruas, vizinhanca; Fora da casa
- condicao estrutural da casa;

- pontos de interesse proximos.

- presenca de toda a familia para conversa com o
CLIENTE ———— arquiteto;

- exposicao de desejos, gostos € necessidades.

Fonte: NOGUEIRA, 2010.



3

apresentacao
de variantes

- propostas diferentes para o mesmo espaco;

- sem detalhes, clareza e objetividade nas informacdes e desenhos;
VARIANTES ——— S . . ) .

- desenhadas a mao, facilmente compreensiveis, sem convencdes formais;

- auxilio de perspectivas desenhadas sobre fotografias do espaco.

IMPORTANTE: DESENHOS PROCESSUAIS = DESENHOS DE APRESENTACAO. NAO E A ENTREGA DE UM
PRODUTO FINALIZADO, E SIM UM “BRAINSTORM" COLETIVO E MUTAVEL.

FIGURA 26 — Elaboracao de Variantes para o cliente Eduardo Fabris.

Fonte: arquivo pessoaJ da autora. 2009 FIGURA 24 — Perspectivas feitas pelo arquiteto Gonzalo Manuele.

Fonte: arquivo pessoal da autora, 2009.

Fonte: NOGUEIRA, 2010.



O ARQUITETO

O CLIENTE

—_—

—_—

3

apresentacao
de variantes

utilizacao papel transparente para sobrepor desenhos conforme for
evoluindo, sem apagar;

questiona os elementos necessarios ou Nao;

Vvé quais os possiveis problemas de cada proposta;

apresenta uma proposta por vez, explicando de forma clara, pausada e
simples;

da nome as variantes (propostas) para organizar melhor, por ex.:
“Banheiro menor”, “Sala com cozinha”.

recebe os desenhos de estudo do arquiteto, depois de terem sido
passados a limpo;

tem tempo para pensar e conversar entre si;

colabora com o arquiteto, desenhando por cima em outras folhas
transparentes e opinando;

levam os desenhos para casa e avaliam pelo tempo que precisarem;
propde algo novo, além das variantes feitas pelo arquiteto, se for
necessario.

Fonte: NOGUEIRA, 2010.



4)

devolucao e
ajuste final

O CLIENTE . - Quando termina esse processo de reflexao, os clientes marcam uma
reunido com o arquiteto para expor suas observagdes e criticas.

- Ajusta o que for necessario para a apresentacao da chamada
O ARQUITETO —— variante final;

- €@ necessaria sua intervencao ativa, Nao a recepgao passiva.

Livingston garante que raramente havera mais de um retorno, pois as variantes elaboradas nada
mais sao do que frutos de uma coleta de dados bem realizada.

Fonte: NOGUEIRA, 2010.



E a partir da conversa com os clientes que se
define os desenhos que o manual deve
conter.

E esse material que sera utilizado para a
execucao da obra, € a entrega final. O
método enfatiza que os desenhos devem ser
simples e claros, e nao um manual técnico

ilegivel para pessoas comuns.

Além das plantas, cortes e perspectivas,
Livingston sugere a entrega de um arquivo
de audio com as instrucdes dos proximos
passos a seguir, explica o projeto como uma
visita guiada, fala sobre cores, detalhes e
iluminacao.

5)

escuta e entrega
do manual

FIGURA 9 — Manual de Instrugdes elaborado por Livingston.

Fonte: LIVINGSTON, 2006, p.190.

Fonte: NOGUEIRA, 2010.



Presenca de abreviaturas, legendas e
observacdes sobre especificidades de
cada espaco ou particularidades de
execucao;

possibilidade de criacao de pequenos
manuais separadamente, que
correspondam a etapa de andamento
da obra;

O objetivo principal é fornecer
instrucoes, os detalhes construtivos

sdao uma informacgao secundaria.

5)

escuta e entrega

do manual

FIGURA 25 — Exemplo de Manual de Instrucoes
Fonte: arquivo pessoal da autora, 2009

Fonte: NOGUEIRA, 2010.



1. A COLETA DE DADOS E A RESPONSAVEL POR TODA A ORIENTACAO E
ELABORACAO DO PROJETO. E IMPRESCINDIVEL NO METODO;

2. ATENCAO AS NECESSIDADES ESPECIFICAS DO CLIENTE, ESCUTA E PACIENCIA;

3. PRESTACAO DE UM SERVICO, NAO APENAS A VENDA OBJETIVA DE UM
PRODUTO;

4. PARTICIPACAO ATIVA DE CLIENTE E ARQUITETO.

Fonte: NOGUEIRA, 2010.



NOGUEIRA, Priscilla Silva. Praticas de Arquitetura para Demandas Populares: A experiéncia dos

Arquitetos de Familia. Belo Horizonte, MG, 2010.

ESTUDIO LIVINGSTON. Disponivel em: http://estudiolivingston.com.ar. Acesso em: 13 jan. 2021.

LIVINGSTON, Rodolfo. Arquitectos de Familia - E| Metodo — Arquitectos de la Comunidad. Buenos Aires:
Nobuko, 2006.
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TaliesEM — Escritério Modelo de Arquitetura e Urbanismo
Acad. Alana Surian Vieira

Acad. Bruna Menegazzi Toscan

Acad. Gabriela Ferreira Conte

Acad. Giulia Milan Lusa

Acad. Joao Vitor Berté Martini

Acad. Maria Eduarda Biesek Lupattini

Acad. Marla Ecker da Silva

Profa. Terezinha de Oliveira Buchebuan
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Coletivo Meio
Arq. Luiza Signori
Arg. Manuela Rettore
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Arg. Mauricio Rossini dos Santos
Coordenador NCSB — Caxias do Sul
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Consultoria Formacgao M

; 5 L Conselho de Arquitetura
Arq. Eloisa Maria Adami Giazzon e Urbanisme 4o Rio Grande do Sul



